KUNSTMA

WELT AM SONNTAG |

NR.45 | 6. NOVEMBER 2022 |

RIVALEN

unter sich

Die Auktionshduser Karl & Faber und Van Ham tun
sich zusammen im Kampf um die Aufmerksamkeit
— und die besten Bieter. Im Kunsthandel scheitern
oder gemeinsam Erfolg haben? Eine Einordnung

dmpfen oder gemein-
sam siegen? Ganz ein-
fach, Rivalitit ldsst sich
auch subtil pflegen. Zu-
nichst geht es ndmlich
um  Aufmerksamkeit.
Im Kunsthandel, be-
sonders im Auktic ift. Die Ein-

gien zuzuschreiben ist. Kein Kaufinter-
essent muss sich mehr in den Auktions-
saal setzen, um ein Kunstwerk zu erstei-
gern. Er sollte jedoch zuvor genau inspi-
ziert, gepriift und bedacht haben, was er
kaufen will. Die Vorbesichtigung ist un-
umginglich. Ist der Weg dorthin durch

zelkdmpferattitiide blitht dann eher im
Detail. Ein Markt, der sich fast aus-
nahmslos aus Unikaten speist, verwal-
tet genaugenommen einen Mangel. Und
dieser Mangel generiert Preise, die ein-
malig sind.

VON ANNEGRET ERHARD

Der Marktwert eines Kunstwerks
wird in dem Moment hergestellt und ist
auch nur in diesem Moment giiltig, in
dem es den Besitzer wechselt. Natiirlich
kann man ein vergleichbares Werk zum
selben Preis offerieren. Aber was ist ver-
gleichbar? Die Gréfle, der Zeitpunkt des
Entstehens, das Motiv? Mag sein, dass
so ein Orientierungsrahmen entsteht.
Doch schon die Provenienz kann den
grofien (Preis-) Unterschied machen.

Wenn also jedes Kunstwerk ein Uni-
kat ist, kann es mit einer gefiirchteten
Konkurrenz unter den Anbietern nicht
weit her sein. Es geht vielmehr um den
Auftritt, die Sichtbarkeit. Was spricht
also gegen eine Kooperation, die neben
vielen Vorteilen lediglich ein paar Un-
wigbarkeiten mit sich bringen kann?

Die Auktionshéduser Karl & Faber in
Miinchen und Van Ham in K&ln haben
jedenfalls beschlossen, ihren Versteige-
rungen zeitgendssischer Kunst in der
Vorbesichtigungsphase ein wechselsei-
tiges Forum zu bieten. Die Kolner High-
lights wandern nach Miinchen, die
Miinchner Spitzenlose nach K&ln, be-
gleitet von einem gemeinsamen Kata-
log, den jedes Haus an seine Kunden
schickt und auf diese Weise sein Poten-
zial je nach Standort in die angrenzen-
den Regionen ausweitet. Beide Hauser
betonen, dass eine solche vertrauens-
volle Kooperation selbstversténdlich

haftliche  Auftritte geebnet,
schligt das ohne wesentliche Mehrko-
sten zu Buche. Dass sich der Kduferkreis
dabei mit dem einen oder anderen Kon-
takt aus der sonst gehiiteten Kartei des
Kollegen nihrt, gehort zu den kollatera-
len Ereigni einer beit.
Bislang haben die Auktionshéuser ih-
re Hohepunkte kurz vor der Versteige-
rung auf Reisen geschickt und in ihren
jeweiligen Reprisentanzen vorgestellt,
ihre Kunden eingeladen, Vorgespriche
gefiihrt. Bei Van Ham und Karl & Faber
wird nun eine Art Schulterschluss de-
monstriert, eine vertrauensvolle Kolle-
gialitdt um der Sache willen. Den Ein-
lieferern der Kunstwerke von beiden
Hauser wird das gefallen, und die Auk-
tionatoren haben nun Gelegenheit, sich
intensiv der Klientel des Kollegen zu
widmen.

ostenreduktion durch Kooperati-
|'< on - ganz neu ist die Idee nicht.
Vor vielen Jahren haben sich Do-
rotheum (Wien), Koller (Ziirich), Lem-
pertz (Koln), Bruun Rasmussen (Kopen-
hagen), Bukowskis (Stockholm) sowie
Swann (New York) zusammengetan, um
als ,International Auctioneers“ aufzu-
treten. Mit einem Magazin, gar mit er-
sten Versuchen, Gebote wihrend der
Versteigerung zeitgleich aus den Aukti-
onssilen auch irgendwie digital anzu-
nehmen. Das ging nicht lange gut: Was
als das Mafl gelungener Kooperation
(freilich mit einer Digitalausstattung in
den Kinderschuhen) begann, zerriittete
sich bald im Kleinklein von Terminab-
sprachen und nicht abgesprochenen
Sonderwegen.

Besser laufen die gemeinsamen Auf-
tritte von Galerien und Kunsthéindlern.
Frith schon hat man sich dabei auf den

danken b

nur entstehen kann, wenn
Rang und Offerte ebenbiirtig sind.

Der Kunstmarkt, insbesondere der
Auktionshandel, ist Zukunftsfaktoren
unterworfen, deren Wirkungskraft der-
zeit vor allem den digitalen Technolo-

g Denn eine
Kunstmesse hat, quasi als Mutter gelun-
gener Kooperation, auf Dauer nur Uber-
lebenschancen, wenn es gelingt, die
Qualitéit des Angebotenen zu halten.
Welcher Sammler reist schon um die
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halbe Welt, um sich dann mit Banaliti-
ten konfrontiert zu sehen?

Zudem macht es einen Unterschied,
ob die Teilnehmer zusammengefasst
unter einem Board von Kollegen, die
(enormen) Kosten genauso wie die eher
iibersichtlichen Gewinne der Veranstal-
tung teilen. Bestes und nachhaltigstes
Beispiel ist die Kunst- und Antiquititen-
messe Tefaf in Maastricht, wo es bei
aller Kollegialitdt auch heftig rumpeln
kann. Oder ob eine Betreibergesell-
schaft die Messe als Geschiftsmodell
nach eigenen, auf Gewinn ausgerichte-
ten Modalitidten konstruiert, wie die Art
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chitzwert eine Milliarde Dollar.
S Diese astronomische Summe er-

wartet Christie’s durch die Ver-
steigerung einer einzigen Kunstsamm-
lung umzusetzen. Der einstige Eigen-
tiimer der rund 150 Werke, der im Jahr
2018 verstorbene Microsoft-Mitgriin-
der Paul Gardner Allen, hat verfiigt,
dass alle Erlose aus dem Verkauf seines
Nachlasses fiir wohltitige Zwecke ver-
wendet werden sollen. Die Paul G.
Allen Family Foundation setzt sich fiir
die Erhaltung der Ozeane, den Schutz
der Tierwelt, die Bekdmpfung des Kli-
mawandels und die Stirkung unterver-
sorgter Gemeinschaften ein.

Als Kunstsammler mit sicherem Ge-
schmack und/oder kundigen Beratern
verfolgte Paul Allen, der bereits 1983
beim Softwareunternehmen Microsoft
ausgestiegen war, einen dhnlich gene-
ralistischen Anspruch wie als Philan-
throp: Er kaufte, was gut und (meist)
teuer war - und sich jetzt in der Hoff-
nung der Stiftung wie des Auktions-
hauses umso bezahlter machen wird.

Die vier Gemilde der klassischen
Moderne, die Christie’s aus Anlass der
neuen Kunstmesse Paris+ vor zwei Wo-
chen in der franzosischen Filiale aus-
stellte, waren nur ein Amuse-Gueule
auf die kommende Auktion im Rocke-
feller Center von New York: René Ma-
grittes surrealistisches Bild ,,La voix du
sang* (Taxe 12 bis 18 Millionen Dollar)
und Edouard Manets hinreifiender Im-
pressionismus ,,Le Grand Canal a Veni-
se“ (45 bis 65 Millionen Dollar) sowie

Hdohepunkte einer
LAuction Alliance
zwischen Miinchen und
Koln: Das Gemiilde
wFarnkraut“von Karl
Schmidt-Rottluff und
das ,,Bildnis Jeanne
Kaumannvon Max
Beckmann werden bei
Karl & Faber am 7./8.
Dezember versteigert.
Das ,,Jagdstillleben mit
Bussard“von Lovis
Corinth und die
Bronzeskulptur ,,Grofles
Vollblutfohlen“ von
Renée Sintenis kommen
am 30. November bei
Van Ham unter den
Hammer
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Basel, und die Teilnahmebedingungen
diktiert. Kooperativ ist das streng ge-
nommen nicht, eher ein Forum fiir Spe-
zialisten mit groftmoglicher, weil ge-
biindelter Anziehungskraft.

Regionale Bedeutung mit iiberregio-
naler Strahlkraft haben die gemeinsam
arrangierten Gallery Weekends. Sie ver-
brauchen weit weniger Ressourcen als
eine Messeteilnahme, die Mittel sind
oft besser in eine Einladung an zuver-
ldssige Sammler etwa aus Ubersee an-
gelegt. Den unbedingten (oder ist es
der bedingungslose?) Kooperationswil-
len und die damit verbundene friedvol-

le Auflenwirkung stellen Formate wie
wVarious Others® in Miinchen dar, die
vor allem junge Galeristen entwickeln.
Loyalitit, Engagement und die Bereit-
schaft, Dinge umzusetzen, an die sich
vorher niemand herangetraut hat, ver-
eint sie. Sie laden Kollegen in ihre
Stadt, in ihre Galerierdume ein, und
schon entsteht eine iiber die Stadt ver-
teilte Minimesse, begleitet von Events
und heiteren Spielen. Sie gewinnen In-
stitutionen und Museen, auch Theater
flir ein gemeinsames Programm und
spreizen so den Rahmen.

Es ist guter Brauch, dass Galerien in
der Zusammenarbeit mit Kollegen ihr
Programm erweitern. Mal geschieht das
lautlos, das heifit ohne Erwdhnung des
temporiren Partners, mal wird das wer-
bewirksam bekannt gegeben. Was einst
unerlisslich fiir die elitire Geheimnis-
tuerei war, wird heute stolz verkiindet.
Schliefllich ist es auch ein Giitesiegel,
als loyaler Partner mit Potenzial gese-
hen zu werden. Max Goelitz etwa ver-
folgt in Miinchen und Berlin seinen
wkollaborativen Ansatz, indem er ,in
einem globalen Netzwerk von Partner-
galerien“ arbeitet, zu denen OMR (Me-
xiko-Stadt), Francois Ghebaly (Los An-
geles) und Hiusler Contemporary (Zii-
rich) zihlen. Jahn und Jahn (bisher aus-
schlieBlich Miinchen) teilen sich neuer-
dings Réumlichkeiten mit der Galerie
Experimenter in Lissabon.

Gepriift, gestdhlt und vor allem ge-
schult durch digitale Lockdown-Erfah-
rung ist mit der International Galleries
Alliance eine Plattform entstanden, die
inzwischen 260 Solisten zusammen-
fiihrt und in wochentlichen Newslet-
tern Aktuelles présentiert. Hier arbeitet
man nicht munter zusammen, sondern
man konkurriert erbarmungslos wie auf
den Messen - kommt jedoch in den Ge-
nuss eines groflen internationalen
Netzwerks.

b man die freundliche oder
O feindliche Ubernahme von

einst getrennten Geschiftsfel-
dern als Kooperation verstehen will,
liegt wohl an der Perspektive. Die Aukti-
onshduser widmen sich zunehmend
dem Privatverkauf von Kunstwerken,
sie organisieren Ausstellungen mit zeit-
gendssischer Kunst gemeinsam mit Ga-
lerien. Grenzen verwischen, das muss
sich nicht, wie so manche unken, kata-
strophal auswirken, es macht den Han-
del mit Kunst komplexer - freilich nicht
transparenter.

Eine Ode an die Neuartigkeit war vor
einigen Wochen im ,Handelsblatt“ zu
lesen: ,,Furchtlose Neugier und viel Ex-
perimentierwille“ charakterisiere die
neue Griindergeneration von Galeri-
sten, Beriihrungséingste mit neuen
Technologien seien so selten wie ver-
krustetes Denken, ,klare Meinungen
umso héufiger. Wenn jetzt noch der
heroische Verzicht auf Konventionen
hinzukommt, eine fette Portion Gelas-
senheit und Transparenz obendrein,
dann sind die Aussichten auf gelingende
Kooperationen groflartig. Vollmundige,
gar schwirmerische Verkiindigungen
braucht es da nicht.

SEIN UND HABE
PAUL-ALLEN-AUKTION

Auch ganz
gut flirs
Gewissen

Den Wert eines Werks
offenbart erst seine
Geschichte. Was Kunst mit
Philanthropie zu tun hat

IMAGES LD, 2022/ VG BILD-KUNST, BONN 2022

Saul Steinberg: ,,20 Americans*

Paul Gauguins Gruppenbildnis ,,Mater-
nité 11“ und Georges Seurats pointilli-
stisches Gemilde ,Les Poseuses* (fiir
die Christie’s keine Schétzpreise verdf-
fentlicht, die aber bei mehr als 9o Mil-
lionen Dollar liegen kénnten).
Botticelli, Canaletto, Picasso, John
Singer Sargent, Agnes Martin, Lucian
Freud, Gerhard Richter, Georgia
O’Keeffe, Francis Bacon, David Hock-
ney: Die klingenden Namen sind in
einer Auktion der Superlative einmal
mehr an Milliardére und jene ,,Ultra-
High-Net-Worth Individuals“ adres-
siert, die iiber mehr als 50 Millionen
Dollar liquides Vermdgen verfiigen.
Die Ergebnisse der unter dem Titel ,,Vi-
sionary“ laufenden Versteigerung darf
man aber auch als Test verstehen, wie
locker die Mittel am Ende der globalen
Vermogenspyramide wirklich sitzen.
»Selbst an der Spitze des Wohl-
standsspektrums, wo viele hoch ver-
mdogende Personen von manchen wirt-
schaftlichen Belastungen verschont ge-
blieben sind, ist der Bullenmarkt ins
Stocken geraten. Zu dieser Einschit-
zung kommt jedenfalls die Okonomin
Clare McAndrew im aktuellen Kunst-
handelsbericht der Bank UBS und der
Art Basel. Sie schreibt aber auch von
der wachsenden Bereitschaft der Su-
perreichen, Nachhaltigkeitsaufpreise
zur Reduzierung schidlicher Umwelt-
auswirkungen zu zahlen. Eine Investi-
tion in Paul Cézannes Gemilde ,La
Montagne Sainte-Victoire“ (die Taxe
konnte bei mehr als 120 Millionen Dol-

lar liegen) oder in Vincent van Goghs
Gartenbildnis ,Verger avec cypres*
(mehr als 100 Millionen Dollar) kann
man als das Gewissen erleichternde
Kompensationszahlung verstehen, weil
mit der Transaktion durchweg ,philan-
thropische Anliegen® erfiillt werden.
Das geht iibrigens auch im giinstige-
ren Bereich: Denn unter den Kunstwer-
ken, die einmal Paul Allen gehérten,
finden sich einige deutlich niedriger ta-
xierte Stiicke. So etwa ein Terrakotta-
fragment der ,,Hinde der Jungfrau Ma-
ria“ aus dem Umkreis von Donatello
(10.000 bis 15.000 Dollar), ein Aquarell
der Pariser Pont-Neuf von Paul Signac
(6000 bis 8000 Dollar) oder Gary Hills
gldserne Bomben ,,Untitled (Fat Man &
Little Boy)“ (20.000 bis 30.000 Dol-
lar). Und dann gibt es noch Zeichnun-
gen von Saul Steinberg, dem Erfinder
der mittlerweile zum Postermotiv ver-
kommenen Landkarte, die in perspek-
tivischer Verkiirzung einen Ort zum
Mittelpunkt der Welt macht. Steinberg
sei ein ,ganz gezielter und genauer,
priziser Beobachter, der Dinge dann
pointiert wiedergibt, sagt der Kunst-
historiker Jiirgen Doring, der ihn erst-
mals einem europdischen Publikum
vorstellte. Im Fall von ,,Twenty Ameri-
cans“ (18.000 bis 25.000 Dollar) sind
die Dinge 20 Charakterkdpfe, wie sie
Steinberg im Jahr 1975 fiir den ,,New
Yorker“ zeichnete. MARCUS WOELLER

W Auktion am 9. und 10. November bei
Christie's in New York



